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Estimados socios de Epic Farms,

¡Bienvenidos a este breve adelanto de su boletín informativo!
El Epic Quarterly N° 4 estará disponible en su totalidad en 
noviembre de 2025.

Este fragmento que hoy compartimos tiene como objetivo principal 
transmitirles la tranquilidad y la certeza que merecen sobre el 
estado de su inversión.

El Epic Quarterly nace con la firme finalidad de comunicar de 
manera transparente y rigurosa todos los avances de su inversión. 
Este informe se emite cada tres a cuatro meses.

Toda la colección de boletines está siempre disponible en nuestra 
página web:

 https://www.epicfarms.pe/nav/epicquarterly.html

Edición 4: Un Adelanto Exclusivo para Garantizar
su Tranquilidad.

QUARTERLY
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TV PERU

Si desean una prueba tangible de nuestra tracción, del potencial de 
su inversión y del liderazgo de Epic Farms en la agroexportación, los 
invitamos a ver el reportaje que TV PERÚ nos realizó:

https://www.youtube.com/watch?v=g7eIfWz_65o&t=565s

Además, para que puedan ser testigos directos del avance del proyecto:

Visita Virtual al Fundo: Acceda a nuestro recorrido virtual para ver 
cómo el campo ha avanzado desde las primeras siembras a 
mediados de 2023 hasta la consolidación que tenemos en 2025.

https://www.epicfarms.pe/nav/visita.html

Transparencia y Solidez Comprobada.
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En el boletín completo, celebraremos hitos comerciales históricos: 

Detallaremos los resultados de nuestras exportaciones, el gran salto 
que dimos con nuestra primera exportación de pitahaya 
congelada y, con enorme orgullo, el Premio a la Innovación 
obtenido en la Expo Alimentaria por nuestro nuevo colágeno de 
pitahaya, el cual ya está conquistando 13 tiendas clave en Lima.

Queremos transmitirles la absoluta tranquilidad de que Epic Farms 
avanza a paso firme y con resultados concretos. Nuestra 
dedicación está enfocada en la eficiencia, la rentabilidad y las 
alianzas necesarias para que nuestra campaña 2026 no solo 
cumpla, sino que supere, todas las expectativas.

Gracias por su confianza. ¡Juntos, estamos construyendo el futuro 
de la agroexportación!

Hitos Clave del Boletín N° 4 (Noviembre 2025).

CUBOS IQF
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Nuestra campaña 2025 ha sido histórica, marcando la consolidación 
de Epic Farms en la esfera global y la eficiencia en la diversificación 
de productos y mercados:

• Exportaciones de Fruta Fresca (Logro Global): Cerramos la 
campaña exportadora con un volumen total de casi 17 toneladas de 
pitahaya fresca, generando ingresos por un valor cercano a los USD 
$54,000. Esta fruta de alta calidad se destinó exitosamente a 
cuatro destinos principales:
Francia, España, Grecia y Países Bajos, reafirmando nuestra 
capacidad logística y comercial en Europa.

• Ventas Nacionales de Fruta Fresca (Rentabilidad Extrema): 
Demostrando la eficiencia de nuestra gestión agronómica, la venta 
al mercado nacional fue un éxito rotundo. Logramos colocar 37,385 
kilogramos (37.3 toneladas) de pitahaya fresca con precios que 
alcanzaron los S/ 7.50 por kilogramo. 
Esto generó un ingreso neto para Epic Farms de S/ 172,000, 
optimizando la rentabilidad al incluir fruta tardía y el descarte de 
exportación.

• Primera Venta Piloto de Congelados IQF a EEUU (Mercado 
Nicho): Dimos un salto cualitativo al incursionar en el segmento de 
productos de valor agregado. Realizamos una primera venta de 
1,000 kilogramos de Chunks o cubos congelados IQF para un 
mercado súper nicho: los snacks liofilizados. Esta compra, realizada 
por una importante marca de EE. UU. para pruebas, arrojó 
resultados muy positivos.
La negociación está en curso y esperamos cerrarla muy pronto para 
convertirnos en proveedores clave de una de las marcas de 
liofilizados más relevantes con nuestra deliciosa fruta.

1. Récord en Exportaciones y Diversificación
de Mercados.
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• Primera Exportación de Congelados IQF a Latinoamérica 
(Industria): Marcando nuestra incursión en la industria de la fruta 
congelada, logramos nuestra primera exportación de pulpa 
congelada de pitahaya en cubos IQF al mercado latinoamericano.

Exportamos un volumen de 12,710 kilogramos (más de 12.7 
toneladas) para uso industrial, a un precio récord de USD $3.25 por 
kilogramo EXW. Este logro valida nuestra capacidad de procesar y 
exportar productos con valor agregado a precios superiores.

EXPORTACIÓN



2. La Excelencia Reconocida: Premios a 
la Innovación y Máximo Crecimiento Vertical.
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Balance y Visión de Largo Plazo (Conclusión del Punto 1)

Todo lo anterior se suma al gran aprendizaje que hemos tenido este 
año para consolidar nuestro proyecto. Reiteramos a todos los 
asociados que todo proyecto agrícola es de mediano a largo plazo. 
Cualquiera que esté ofreciendo algo a corto plazo está pecando de 
optimista. 
La realidad de la agroindustria peruana es que es altamente 
rentable, pero es fundamental tener paciencia cuando se trata de 
cultivos de larga vida como la pitahaya, la palta, la granada y demás 
cultivos perennes. La paciencia es la semilla de la rentabilidad.

El 2025 fue un año de orgullo y validación de nuestra estrategia 
basada en la tecnología y la eficiencia, lo que consolida a Epic Farms 
en la búsqueda de la máxima rentabilidad en cada kilo de fruta obtenida.

INNOVATE
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2.1.  Consolidación Energética (Fondo ProInnovate)

 Fuimos ganadores en el 2024 del concurso ProInnovate, 
 asegurando un capital no reembolsable de S/ 350,000. Este
 fondo nos ha permitido consolidarnos como una operación 
 agrícola 100% con energía sustentable que se pone en marcha 
 recién a partir de noviembre del 2025.  Este logro no es solo 
 ambiental, sino financiero:

 • Infraestructura de Costo Cero: Concluimos nuestra granja 
  fotovoltaica con 160 paneles de 550 watts/hora, logrando 
  una capacidad energética de 88 (kW), lo que nos otorga una 
  ventaja energética libre de costos a largo plazo.

 • Impacto en el Flujo de Caja: Al minimizar el consumo 
  eléctrico, que históricamente representa un costo alto en 
  cualquier operación agrícola, garantizamos que nuestros 
  gastos operativos sean los mínimos requeridos, logrando la 
  máxima eficiencia y elevando la rentabilidada mediano 
  plazo. Esta inversión también sostiene nuestra investigación 
  con luces LED la cual está en curso ( más información en el 
  Boletín Número 03).

2.2. Máximo Galardón Agroindustrial (Expo Alimentaria 2025)

 El punto cumbre de nuestra gestión de valor agregado fue 
 obtener el máximo galardón de la innovación en la 
 EXPOALIMENTARIA 2025, la feria más importante de 
 agroindustria en Latinoamérica, organizada por nuestra aliada 
 ADEX.

 Este premio, gracias a nuestro nuevo colágeno de pitahaya, es
  un poderoso catalizador comercial:
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 • Validación Internacional y Crecimiento Vertical: 
  El reconocimiento nos ha permitido iniciar conversaciones
  con posibles clientes en el extranjero, no solo en 
  Latinoamérica sino también en Europa, para la potencial 
  exportación de este producto de alto valor agregado.

 • La Clave de la Rentabilidad: Este éxito en el valor agregado 
  demuestra que Epic Farms está logrando el máximo 
  crecimiento vertical en muy poco tiempo. Este crecimiento 
  vertical —obtener la mayor rentabilidad posible por cada kilo 
  de fruta cosechada (ya sea fresca o procesada)— es el 
  principio fundamental que garantiza la solidez del proyecto y 
  la maximización de los retornos para nuestros asociados.

 Nuestra estrategia es clara: usar la innovación para reducir 
 costos, aumentar el precio de venta y multiplicar las fuentes de 
 ingreso, asegurando la máxima rentabilidad en cada etapa del 
 proceso.

GANADORES



adm@epicfarms.pe
+51 998 131 113
www.epicfamrs.pe

“        
        ”

"En Epic Farms, estamos construyendo un futuro sólido y 
prometedor. Cada paso que damos, desde nuestras expor-
taciones hasta nuestras alianzas estratégicas y proyectos 
de innovación, nos acerca a nuestra meta de convertirnos 
en líderes en la producción de pitahaya a nivel mundial. 
Agradecemos su confianza y les aseguramos que seguire-
mos trabajando incansablemente para alcanzar nuestras 
metas."


